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KARTA PRZEDMIOTU

obowiazuje studentéw rozpoczynajacych studia w roku akademickim 2015/2016

Wydziat Mechaniczny
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Forma sudiéw: niestacjonarne Kod kierunku: P
Stopien studiéw: Il

Specjalnosci: Inzynieria spajania materiatéw,Materiaty konstrukcyjne

1 INFORMACJE O PRZEDMIOCIE

NAZWA PRZEDMIOTU Negocjacje i zawieranie kontraktow

NAZWA PRZEDMIOTU

Negotiations and Contracts
W JEZYKU ANGIELSKIM

KoD PRZEDMIOTU WM IM oIIN B1 15/16
KATEGORIA PRZEDMIOTU Przedmioty podstawowe
LiczBAa pUNKTOW ECTS 1.00

SEMESTRY 2

2 RODZAJ ZAJEC, LICZBA GODZIN W PLANIE STUDIOW

LABORATORIUM
SEMESTR WYKLAD CWICZENIA LABORATORIUM| KOMPUTERO- PROJEKT SEMINARIUM
WE
2 9 0 0 0 0 0

3 CELE PRZEDMIOTU

Cel 1 Celem przedmiotu jest zapoznanie studenta z zasadami prowadzenia negocjacji podczas zawierania umow
i kontraktow.

Cel 2 Zapoznanie sie z ocena zachowari i wzajemnych relacji partnerow podczas spotkan, ktorych celem jest osia-
gniecie okreslonego rezultatu

Kod archiwizacji: 275E832D
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4 WYMAGANIA WSTEPNE W ZAKRESIE WIEDZY, UMIEJETNOSCI I INNYCH

KOMPETENCJI

1 Brak wymagan

5 EFEKTY KSZTALCENIA

EK1 Wiedza Ma wiedze oraz zna zasady negocjacji i zawierania kontraktow.

EK2 Wiedza Zna w stopniu zadawalajacym pojecia zwigzane organizacja i prowadzeniem rozméw - takze nego-
cjacji - w ramach dziatalnosci i zarzadzenia firma
EK3 Umiejetnosci Posiada umiejetnosé pracy w zespole ludzkim i kierownia zespolem ludzkim
EK4 Umiejetnosci Posiada umiejetnosé tworzenia dokumentéw, umoéw i kontraktdw
6 TRESCI PROGRAMOWE
WYKLAD
Lp TEMATYKA ZAJEC LiczBa
OPIS SZCZEGOLOWY BLOKOW TEMATYCZNYCH GODZIN
W1 Wprowadzenie; czym sa negocjacje. Pojecia podstawowe. Okreslenia. Proces 1
negocjacji i jego fazy
Style negocjacji. Rodzaje negocjacji. Wybdr stylu negocjacji. Rozmowa
W2 i komunikacja. Zagadnienia emocji w negocjacjach. Zespoly negocjacyjne. 3
Negocjator i jego charakterystyka.
W3 Kornicowa faza negocjacji. Kontrakt. Kontrakty zagraniczne. Zawartosé¢ kontraktu. 9
Dokumentacja.
W4 Sukces w negocjacjach. Informacja w negocjacjach. Przekazy werbalne, 5
komunikacja wzajemna.
W5 Umowy. Rodzaje umoéw; umowy o dzieto, umowy zlecenia, licencje. 1

7 NARZEDZIA DYDAKTYCZNE

N1 Wyktady
N2 Projekt
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8 OBCIAZENIE PRACA STUDENTA

FORMA AKTYWNOSCI

SREDNIA LICZBA GODZIN
NA ZREALIZOWANIE

AKTYWNOSCI
Godziny kontaktowe z nauczycielem akademickim, w tym:
Godziny wynikajace z planu studiow 9
Konsultacje przedmiotowe 4
Egzaminy i zaliczenia w sesji 0

Godziny bez udzialu nauczyciela akademickiego wynikajace z nakladu p

racy studenta, w tym:

Przygotowanie sie do zaje¢, w tym studiowanie zalecanej literatury 7
Opracowanie wynikow 0
Przygotowanie raportu, projektu, prezentacji, dyskusji 10
SUMARYCZNA LICZBA GODZIN DLA PRZEDMIOTU WYNIKAJACA Z 30
CALEGO NAKEADU PRACY STUDENTA

SUMARYCZNA LICZBA PUNKTOW ECTS DLA PRZEDMIOTU 1.00

9 SPOSOBY OCENY
OCENA FORMUJACA

F1 Kolokwium

F2 Projekt indywidualny

OCENA PODSUMOWUJACA

P1 Srednia wazona ocen formujacych

WARUNKI ZALICZENIA PRZEDMIOTU

W1 a. Ocena koricowa ustalana jest na podstawie sredniej wazonej, gdzie ocene z projektu przyjmuje sie z waga

2/3

W2 b. Koniecznosé uzyskania oceny pozytywnej z kazdego efektu ksztalcenia.

KRYTERIA OCENY

EFEKT KSZTALCENIA 1

NA OCENE 2.0

NA OCENE 3.0 Znajomo$é zasad negocjacji

NA OCENE 3.5

Strona 3/5




Politechnika Krakowska im. Tadeusza Kosciuszki

Na

OCENE 4.0

Na

OCENE 4.5

Na

OCENE 5.0

EFEKT KSZTALCENIA 2

Na

OCENE 2.0

Na

OCENE 3.0

Znajomos¢ zasad prowadzeniarozméw i negocjacji

Na

OCENE 3.5

Na

OCENE 4.0

Na

OCENE 4.5

Na

OCENE 5.0

EFEKT KSZTALCENIA 3

Na

OCENE 2.0

Na

OCENE 3.0

Znajomo$é zasad pracy w zespole ludzkim

Na

OCENE 3.5

Na

OCENE 4.0

Na

OCENE 4.5

Na

OCENE 5.0

EFEKT KSZTALCENIA 4

Na

OCENE 2.0

Na

OCENE 3.0

Znajomo$é zasad tworzenia dokumentéw zwigzanych z zawieraniem uméw
i kontraktow

Na

OCENE 3.5

Na

OCENE 4.0

Na

OCENE 4.5

Na

OCENE 5.0

10 MACIERZ REALIZACJI PRZEDMIOTU
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ODNIESIENIE
DANEGO EFEKTU
EFEKT DO SZCZEGOLO- CELE TRESCI NARZEDZIA
WYCH EFEKTOW SPOSOBY OCENY
KSZTALCENIA PRZEDMIOTU PROGRAMOWE DYDAKTYCZNE
ZDEFINIOWA-
NYCH DLA
PROGRAMU
K2 W17, 1O
EK1 K2 UPO7 Cel 1 Cel 2 W1 W2 N1 N2 F1 P1
K2 W17,
EK2 K2 UPO7 Cel 1 Cel 2 W2 N1 N2 F1 F2 P1
K2 W17,
EK3 K2 UPO7 Cel 1 Cel 2 W3 W4 N1 N2 F1 F2 P1
K2 W17,
EK4 K2 UP07 Cel 2 W4 W5 N1 N2 F1 F2 P1

11 WYKAZ LITERATURY

LITERATURA PODSTAWOWA

[1 | Wierzbicki A.P., Wydro K.B. — Informacyjne aspekty negocjacji, Warszawa, 2006, Wyd. Naukowe "Ob-
serwacje"

LITERATURA UZUPELNIAJACA

[1 | Dabrowski P., Bochenski T.: — Problemy negocjacji, Warszawa, 1989, PWE
|2 | Fischaleck F.: — Uczciwa ktdtnia matzenska, Warszawa, 1990, Wyd. PAX

12 INFORMACJE O NAUCZYCIELACH AKADEMICKICH

OSOBA ODPOWIEDZIALNA ZA KARTE

dr hab. inz., prof. PK Wojciech, Jan Wojciechowski (kontakt: wwojcie@mech.pk.edu.pl)

OSOBY PROWADZACE PRZEDMIOT

1 dr hab. inz., prof. PK Wojciech Wojciechowski (kontakt: wwojcie@mech.pk.edu.pl)

13 ZATWIERDZENIE KARTY PRZEDMIOTU DO REALIZACJI

(miejscowos¢, data) (odpowiedzialny za przedmiot) (dziekan)

PRZYIJMUJE DO REALIZACJI (data i podpisy osob prowadzacych przedmiot)
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